Output Deal

PRODUKTION

Vertrag zwischen Produzent und Distributor — dieser erhélt alle kuinftigen Filme eines
Studios fur einen definierten Zeitraum. Typisch fur grol3ere Produktionshauser, die
regelmaRig liefern.

Ein Output Deal bindet die gesamte Produktionskapazitat eines Studios an einen einzelnen
Distributor — flr einen festgelegten Zeitraum liefert der Produzent alle seine Filme an diesen
Partner. Das wirkt restriktiv, ist aber fiir gro3ere Hauser, die konstant liefern missen, oft die
wirtschaftlich sinnvollere Lésung als Film-fur-Film-Verhandlungen. Die Mechanik im Set-Alltag: Ein
solcher Deal macht sich vor allem indirekt bemerkbar — durch die Budgetvorgaben, die
Produktionsplanung und die Creative Controls, die dem Distributor zustehen. Ein Studio unter
Output Deal weil3 drei Jahre im Voraus, wie viele Features es drehen muss, in welchen Genres, mit
welchen Budgets. Das stabilisiert die Personalplanung, die Kameratechnik-Ausstattung, sogar die
Schnitt-Suite-Auslastung. Fir das technische Team bedeutet das: verlassliche Arbeit, aber auch
weniger Flexibilitat bei technischen Spielereien — der Distributor hat ein Interesse daran, dass

die Filme « on brand » bleiben. Praktisch sieht das so aus: Das Studio erhélt eine Gesamtzahlung
oder monatliche Guarantee von Seiten des Distributors. Daflir muss es eine bestimmte Anzahl Filme
liefern — meist 3-5 pro Jahr, in definierten Kategorien (Action, Horror, Drama). Der Distributor
kontrolliert damit seine Pipeline, seine Kinokalender, seine Streaming-Plattform-Ausstattung.
Umgekehrt kann das Produktionsteam planen wie mit einem Arbeitgeber. Es gibt weniger
Uberraschungen beim Financing, weniger Drama (iber Rechte-Splits nach Release. Fallstricke:
Kinstlerische Freiheit wird zur Verhandlungsmasse. Manche Distributoren bestehen auf bestimmten
Schauspielern, Genre-Codes, auch auf technischen Standards — Aspect Ratio, DCP-Spezifikationen,
Color-Grading-Look. Das kann am Set zu Konflikten fiihren, wenn die Creative Vision des Directors
mit den Vorgaben des Output-Deal-Partners kollidiert. Kameraseitig zeigt sich das oft erst im

Schnitt oder bei der DI, wenn Color-Correction-Parameter pl6tzlich nicht « approved » werden.
Output Deals funktionieren vor allem bei etablierten Hausern mit berechenbarem Track Record. Ein
Studio muss zeigen, dass es Jahr fir Jahr liefert — piinktlich, budgetgerecht, marktfahig. Kleine
Produktionsfirmen oder Einzelfiimer haben diese Verhandlungsposition nicht. Fir grol3e Hauser
hingegen ist ein solcher Vertrag oft wirtschaftlicher als die klassische Fremdfinanzierung tber
Banken und Film Funds, weil der Distributor die Finanzierungsrisiken tragt.
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